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WijnWagentje.nl, een website voor ltaliaanse wijnen, trekt sinds de lancering ongeveer 1.400 beroekers
per maand. Goed voor een maandomzet van 2.500 euro. De oprichters doen daar nagenoeqg niets voor en
reggen dat ze de opgezette supply chain kunnen opschalen zonder extra geld.
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¥ Webwinkel optimalizeert logiztiek procez ek et
In Mederland heeft WijnWagentje.nl een contract
met een grote logistiek dienstverlener. De
‘eenvoudige’ website is gekoppeld aan het
warehousemanagement systeem van dit bedrijf.
De logistieke partner verzorgt de opslag en verzending en stuurt af en toe een rapporje. De ondernemers
kunnen de orders vanachter hun computer volgen. "Als de bodem bereikt is moeten we weer een pallet
bestellen.” De distributeur verzorgt ook het vervoer vanuit [talié.
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Break even

De ondernemers zeggen de door hen opgezette supply chain te kunnen opschalen zonder dat er een lening
van een bankvoor nodig is. "De omzet loopt inmiddels voor de kosten uit. We investeren alles in de opbouw
van nieuwe voorraad en naderen het puntvan break even.” De twee pariners, die beiden partime waonen en
werken in ltalié, runnen hun ‘hobbyproject met een minimale investering in tijd en geld. leder hebben ze
10.000 euro ingelegd en verder runnen ze de winkel via hun iPhones naast ons gewaone werk als freelancers.




